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Questionnaire Création d’un  

Circuit-Court à Nissan 
 

Nom :  

Prénom : 

Adresse :  

 

Tel :  

Email :  

1. QUELQUES PRINCIPES 

QUELQUES PRINCIPES 1 : NOS MOTIVATIONS 

 

CONSOMMATEURS

• Manger frais, local et 
sain

• Savoir ce que l’on met 
dans son assiette et dans 
les petits pots de ses 
enfants

• Respecter la saisonnalité 
des produits

• Maîtriser son budget

PRODUCTEURS

• Régulariser les sources 
de revenus

• Gérer l’étape de la 
commercialisation

• Soutien d’une 
communauté de 
consomm’acteurs

ENSEMBLE

• Rémunérer 
équitablement un 
producteur

• Dépasser le cadre de la 
relation strictement 
marchande

• Créer des animations 
ludo-pédagogiques pour 
les petits et les grands

• Résister à la spéculation 
foncière en  favorisant 
l’agriculture de 
proximité
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QUELQUES PRINCIPES 2 : QUATRE ETAPE 

 

QUELQUES PRINCIPES 3 : DES ENGAGEMENTS 

 

Regroupement de 
consommateurs 

autour d’un 
producteur               = 

CHOIX MUTUEL 

Signature d’un 
contrat 

d’engagement 
mutuel qui respecte 
une charte éthique = 

TRANSPARENCE

Organisation d’un 
système de 

distribution de 
paniers                      = 

VOLONTARIAT

Réunions  pour 
expliquer, tenir 

informé, 
transmettre, corriger 

les erreurs  = 
DIALOGUE
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2. LE QUESTIONNAIRE 

 

PRODUCTION 

1. Quel type d’agriculture souhaitons-nous que le producteur réalise ? 

(Entourez la réponse qui vous convient)  

 

- En agriculture conventionnelle 

- En agriculture raisonnée 

- En agriculture biologique 

 

2. Sommes-nous prêt à répartir les frais de l’adhésion à une charte ou à un organisme de 

contrôle de l’agriculture biologique entre tous ? 

OUI  NON 

3. Acceptons-nous de manger des légumes de saison (dans le cadre de ce circuit-court) ? 

OUI   NON 

4. Voulons-nous goûter à des légumes plus originaux (légumes anciens, variétés rares, 

légumes dont nous n’avons pas l’habitude…) ? 

OUI   NON 

 

ORGANISATION 

5. Quelle période d’engagement nous semble acceptable ? 

 Moins de 3 mois -   3 moins environ  -  plus de 3 mois  

6. Cet engagement doit-il prendre la forme d’un contrat signé entre nous et le 

producteur ? 

OUI   NON 
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7. Si nous formalisons notre projet dans une association (loi de 1901 ou association de 

fait), acceptons-nous de consacrer du temps régulièrement, à tour de rôle, pour 

soutenir son fonctionnement ? 

OUI   NON 

8. Aurions-nous la disponibilité pour devenir membre du comité de pilotage (pour gérer 

une liste d’inscription ou pour recueillir les impressions des consommateurs ou pour 

organiser une animation… ce sont des exemples) ? 

OUI   NON 

9. Acceptons-nous, à tour de rôle, de nous libérer pour superviser le moment de la 

distribution ? 

OUI   NON 

 

10. Pouvons-nous, si le producteur en ressent le besoin, dégager un peu de temps (un 

samedi deux ou trois fois par an par exemple) pour l’aider dans une récolte, l’installation 

d’un équipement ou un autre travail lié à son activité ? 

OUI   NON 

11. Avons-nous envie d’amener nos enfants ou petits-enfants visiter l’exploitation sous 

forme d’atelier pédagogique ? 

OUI   NON 

 

LES DIFFICULTES A ENVISAGER 

12. Acceptons-nous, pour concrétiser le principe de partenariat solidaire avec le producteur, 

de payer  à l’avance nos paniers (ce qui ne veut pas dire que les chèques seront 

encaissés) sur une période donnée (3 mois par exemple) ? 

OUI   NON 

13. Acceptons-nous l’engagement sur un prix fixe pour cette période nous ne pouvons pas 

modifier le prix du panier après le début de notre engagement contractuel ? 

OUI   NON 
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14. Acceptons-nous de ne pas avoir un panier tout-à-fait aussi diversifié que nous l’aurions 

souhaité (si le producteur a rencontré et signalé une difficulté) ? 

OUI   NON 

15. Sommes-nous prêts à accepter un investissement en temps et une implication en 

termes de dialogue plus importante que dans une relation purement commerciale ?  

OUI   NON 

16. Si une difficulté majeure se présente pour le producteur, pouvons-nous nous permettre 

de perdre la valeur de nos paniers le temps de notre engagement ? 

OUI   NON 

17. Si une difficulté majeure se présente pour l’un d’entre nous, pouvons-nous envisager 

une solution de prise en charge du coût des paniers ? 

OUI   NON 

 

18. Contraintes et obligations personnelles  

 

 


